Værsgo! 50 idéer til content marketing 


Brug listen til at sprede dit budskab vidt omkring, så du 
kan hjælpe flere - og sælge mere! God fornøjelse. 


Pluk idéerne — og tilsæt dine egne ord 


Listen er tiltænkt dig, som sælger rådgivning, kurser eller andet 
baseret på viden til kunder eller klienter. 


På listen har jeg brugt en spanskunderviser, en slankekonsulent og 
en virksomhedsrådgiver som eksempler. 


Det kan selvfølgelig også være, du laver noget helt andet. Det gør 
ikke noget. 


Sådan bruger du listen: 


Du plukker bare en ny idé hver dag! Derefter omdanner du idéen til 
content, som du deler online. 


Du kan fx: sætte et citat op i Canva — skrive et blogindlæg ud fra 
dagens idé - lave en podcast eller en kort video - eller måske dele 
et foto, der passer til dagens ide. 


Gør det, du har mest lyst til. Men husk, at lidt variation mellem lyd, 
fotos og video skader ikke! 


Du kan selvfølgelig godt bruge idéerne, præcis som de står på 
listen. Men det allerbedste er, at du bruger dine egne ord, så folk 
kan lære dig at kende! 


Spar masser af tid med RecurPost 


Du kan selvfølgelig bruge listen dag for dag. 


Men du kan også sætte dig ned en hel dag og lave halvtreds 
stykker content, som du så sætter op i RecurPost. 


RecurPost er et program, hvor du kan oprette en gratis konto - så 
deler RecurPost dit content for dig på de sociale medier, du har 
valgt. 


Derfor kan du markedsføre dig hver eneste dag i halvtreds dage 
helt automatisk. 


Og da de sociale medier ikke viser alt indhold til alle dine følgere, 
så kan du sagtens lade det samme content køre et par gange, før 
du skifter ud i biblioteket. 


Eller endnu bedre: Du kan lave et par varianter af de opslag, hvor 
det giver størst mening. 


Fx kan idéen ”Del dit bedste tip til at lære spansk hurtigt” måske 
sagtens blive til mange tip: ”Mit bedste tip til god udtale” - ”Sådan 
slipper du din frygt for at tale på ferien til Madrid” - ”Sådan lærer 
du mere med noter på køleskabet” osv. 


På den måde får du hurtigt masser af ekstra content, så du kan 
markedsføre dig automatisk rigtig, rigtig længe. 


Kom i gang - det er sjovt. Og så kan du glæde dig til, at du 
ikke skal spilde en tanke på content i rigtig lang tid 
fremover! 


50 idéer til content 


Ros en samarbejdspartner. 

Del en kundes anbefaling af din virksomhed. 

Del dit yndlingscitat om det, du sælger. Find på Google! 

Del et blogindlæg fra en blog, der inspirerer dig — fortæl 
hvorfor. 

Nævn de 3 største misforståelser om det, du sælger. 

Fortæl, hvad du er mest uenig med dine konkurrenter om 
Nedbryd et kundeforbehold: Derfor kan du også nå dit mål om 
at (tabe dig, opbygge en virksomhed, tale spansk). Varier 
gerne: Derfor tager det ikke så lang tid, som du tror; derfor er 
det ikke så svært, som du regner med; derfor sparer du 
penge, selvom du skal betale for det her). 

Derfor er det alle pengene værd at investere i (det, du 
sælger). Sammenlign gerne den værdi, kunden får, med noget 
andet, han køber uden at få særlig meget ud af det. En 
smartphone på afbetaling koster måske ikke mere per dag end 
en kop kaffe. Til gengæld er kaffen væk straks, mens 


telefonen kan være en livline til venner og familie! 


Det her har mine kunder allersværest ved at acceptere, de 
skal gøre for at nå deres mål. 

Sådan tror folk, det er at nå i mål med .... Og sådan er det i 
virkeligheden (at være slank/have en virksomhed/træne sine 
spanskkundskaber). 

Del noget positivt, en læser har skrevet om dit nyhedsbrev 
eller din blog. 

Hvad er dit største problem, når du arbejder på at (lære 
spansk, opbygge en virksomhed, tabe dig). 

Jeg overvejer at tilbyde ... Ville du købe det? 

Hvilke mål har du for (fx i dag, denne uge, denne måned eller 
i år?) 

Jeg vil gerne hjælpe dig! Hvilket spørgsmål vil du allerhelst 
stille mig? 

Her er det ENE tegn på, at du virkelig har brug for at (styrke 
din virksomhed, opbygge din selvtillid, tabe dig … ) 

3 ting, jeg ville ønske, jeg havde vidst, før jeg gik igang med 
at (tabe mig - lære spansk - opbygge en virksomhed). Hvis 
du ikke selv er i målgruppen, så skriv i stedet: 3 ting, mine 
kunder/klienter ville ønske, de havde vidst, før de gik i gang 


med at (... ) 


Dette ENE tip skaber det største resultat - hurtigst. 

Den vigtigste ENE ting, du skal vide om … (det, du hjælper 
folk med). Link gerne til uddybende blogindlæg. 

En ubehagelig sandhed, du ville ønske, du IKKE havde hørt. 
Eksempel: Du taber dig ikke uden en plan - som du følger. Du 
får ikke succes med din virksomhed, hvis du ikke tør være 
synlig. Dit netværk betyder mere for, om du får ønskejobbet, 
end din faglige dygtighed gør. 

Ros et program, en bog, et kursus eller en blog, der hjælper 
ønskekunden med at nå sit mål. Det skal selvfølgelig ikke 
være fra en af dine konkurrenter, men måske en 
samarbejdspartner. Varier gerne, hvis du har flere favoritter. 
Fortæl om de forandringer, der er sket i din branche i år - og 
hvad de betyder for din kunde. 

HER skal du begynde, hvis det er helt nyt for dig at (tabe i 
vægt - opbygge en virksomhed - lære spansk). 

Challenge! Gå i gul zone: Her er de tre hurtige trin, der 
bringer dig meget nærmere dit mål om at (tabe vægt - 
opbygge en virksomhed - lære spansk - få en stærk selvtillid). 
Den ENE grund til, at det også kan lykkes dig at (få vægttab - 


opbygge en virksomhed - lære spansk). 


Det her skal du sige til venner og familie, der prøver at stoppe 
dig i at få succes med (vægttab, virksomhed, spansk). 

Sådan kommer du videre, hvis du er gået i stå på vej til dit 
mål. 

Sådan hjælper du også dine omgivelser ved at nå dit mål. 
Sådan undgår du at gå i stå ... igen - når du vil tabe dig/lære 
spansk/opbygge din virksomhed. 

Det her er det største offer, du SKAL gøre for at nå dit mål. 
Den ene ting, du aldrig må gøre, når du vil nå dit mål. 

Min største succes på området er () - og den opnåede jeg ved 
at (). 

Ros en kunde - som du har fået lov at fremhæve. 

Sådan fandt jeg ud af, at jeg skulle hjælpe folk med … 

Vis foto af en succes (din bog; dit kursus; dit projekt). 

Her er min freebie, som kan hjælpe dig med (). Download her. 
Det her fik (kunde/læser) ud af min freebie/tilmeldingsgave. 
Sådan brugte (kunde X) sin velkomstrabat. Hvad med dig? 
Her er et foto fra min arbejdsplads. 

Derfor valgte jeg netop denne branche. 


Hvis jeg skulle holde en tale, skulle den handle om … 


Det her kan du glæde mest til, når du (har tabt dig, styrket 
din selvtillid, lært spansk). 

Derfor mislykkes det for så mange at nå deres mål med () - 
og sådan undgår du det. 

Til dig, der har virksomhedskunder: Derfor kan du ikke 
undvære samarbejdspartnere. 

Til dig, der har private kunder: Sådan kan familie og venner 
støtte dig på vej mod dit mål. 

Hvad er din største udfordring, når du vil (tabe dig, styrke din 
selvtillid, opbygge din virksomhed). 

Del ugens største succes med os andre. Skriv — eller post et 
foto. 

I dag giver jeg (fx et kvarters gratis rådgivning) til dig, der 
virkelig gerne vil videre på vej mod (mål). Men husk - book i 
dag, i morgen er for sent! 

Tak, fordi du følger mig. Her er links til mine tre mest 
populære blogindlæg nogensinde - pakket som e-bog til dig. 
Fortæl os den vigtigste grund til, at du gerne vil (tabe dig, 
styrke din selvtillid, opbygge din virksomhed). 

Til dig, der har selvstændige som kunder: Fortæl os med 


maks. ti ord, hvad du hjælper hvem med. Til dig, der har 


private som kunder eller klienter: Fortæl os, hvem du er - og 
hvor langt du er nået med at (tabe dig, lære spansk … ). 
Derfor vil du aldrig fortryde, at du arbejder for at (tabe dig, 


lære spansk, opbygge en virksomhed … ). 


God fornøjelse med at sprede dit budskab .… 


PS: Har du ikke tid, lyst eller viden til gør det selv- 
markedsføring - så lad mig hjælpe dig! 

Jeg skriver gerne dine blogindlæg og nyhedsbreve - eller 
poster for dig på sociale medier. 


Ring 21 96 14 02 — eller mail tekstfokus@tekstfokus.dk 


Louise Lamberth, Tekstfokus 


